
GRACIAS DESDE ÒLA CUMBREÓ
En esta ocasi—n me dirijo a ustedes colegas para agradecerles la oportunidad
que me brindaron de servirles. Durante mi administraci—n he escrito un
mensaje en la editorial de nuestra revista trimestral, en el cual les he
presentado una variedad de temas y conceptos que, a mi juicio, son de
interŽs para nuestra profesi—n.

Recuerdo haber tocado, entre otras l’neas: lo importante que es la educaci—n
profesional continua para alcanzar el nivel de ser ÒHombres ClaveÓ en las empresas, el compromiso que
todos tenemos con nuestra comunidad y la importancia de ser contador pœblico colegiado.

El 21 de septiembre concluyo mi gesti—n como Presidente del Consejo Directivo del Instituto de Contadores
Pœblicos de Nuevo Le—n, A.C. (ICPNL), per’odo 2005-2006, y debo decirles que me siento muy feliz de
haber podido servirles a todos ustedes durante dos a–os (1 como Presidente y 1 como Vicepresidente
General) por lo que me llevo infinidad de satisfacciones por haber aportado mi tiempo y experiencia a la
profesi—n m‡s organizada del pa’s, la Contadur’a Pœblica. Durante este a–o de gesti—n como Presidente,
he contado con un equipo de trabajo excepcional, conformado por colegas que durante todo este tiempo
se entregaron con lealtad, compromiso de servir y sin ningœn interŽs personal en beneficio de nuestra
profesi—n. TambiŽn siento una plena confianza y seguridad de que Sanjuana Herrera Galv‡n, quien ser‡
la pr—xima Presidenta del Consejo Directivo 2006-2007, cuenta con un equipo de colegas que garantizan
que nuestro Instituto, y nuestra profesi—n en particular, continuar‡n creciendo y seguir‡n siendo reconocidos
como un modelo a seguir. Igualmente, me siento muy contento porque tuve el privilegio de ser testigo y
participar directamente en un gran nœmero de acontecimientos para nuestra profesi—n, como son: la entrada
en vigor de las nuevas Normas de Informaci—n Financiera emitidas por el Consejo Mexicano para la
Investigaci—n y Desarrollo de las Normas de Informaci—n Financiera, A.C. (CINIF), el otorgamiento del
reconocimiento de idoneidad para la Certificaci—n Profesional, la coordinaci—n y organizaci—n del II
Seminario Interamericano de Contabilidad: ÒCumbre de las AmŽricasÓ, auspiciado por la Asociaci—n
Interamericana de Contabilidad y el Instituto Mexicano de Contadores Pœblicos. Me siento emocionado
porque logramos establecer el Programa ÒEl Rostro Humano de la Contadur’a PœblicaÓ y ayudar a
instituciones de beneficencia que tanto apoyo necesitan de la comunidad. En fin, tambiŽn me siento feliz
porque podrŽ dedicarle m‡s tiempo a mi familia, sabiendo que tuve el gran honor de haber sido Presidente
del ICPNL durante este œltimo a–o y que, por lo mismo, tuve el privilegio de servirles.

Antes de terminar quiero pedirles que no dejen de participar en los diversos eventos que el ICPNL organiza
para todos ustedes y quiero hacer Žnfasis en que no dejen pasar la oportunidad de participar en el II
Seminario Interamericano de Contabilidad: ÒCumbre de las AmŽricasÓ, evento de car‡cter tŽcnico
internacional que nos dar‡ mucha visi—n sobre las preocupaciones que tiene la contadur’a pœblica a nivel
internacional y que nos afectan en la actualidad. Ser‡ interesante conocer las vertientes y las mega tendencias
que se vislumbran en el futuro de nuestra profesi—n.

Me despido como alpinistaÉ Òdesde la CUMBREÓ. Gracias a todos por su invaluable apoyo y comprensi—n
y por el tiempo dedicado a formar parte de mi equipo de trabajo.

Les mando un saludo.

CPC. Julio CŽsar Cantœ Ruiz
Presidente.
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2004 y acumularlos en forma
diferida), Žsta no dejaba de
ofrecer vicios de constitucio-
nalidad. Durante los meses de
Enero y de Febrero de 2005,
todo mundo hablaba de la
necesidad de ampararse ante

on motivo de la reforma fiscal de 2005, concretamente
con la vigencia de la deducci—n del costo de lo vendido
y el mecanismo de transici—n que se implement— en la

Ley del Impuesto sobre la Renta, provoc— que miles de
contribuyentes solicitaron la protecci—n y el amparo de la justicia
federal, al considerar que los cambios fiscales aprobados,
violentaban lo dispuesto por la fracci—n IV del art’culo 31 de
nuestra Constituci—n Federal, en cuanto a los principios de legalidad,
equidad y proporcionalidad.

En los amparos promovidos, cada firma de abogados y aquellos
independientes, haciendo uso de su imaginaci—n, precisaron una
serie de agravios, que iban desde la ilegalidad del sistema del costo
de lo vendido por la imprecisi—n de ciertas elementos necesarios
para llegar a obtener el monto deducible como costo; pasando por
la falta de equidad, ante el trato diferenciado para personas f’sicas
con actividad empresarial y empresas inmobiliarias, hasta la falta
de proporcionalidad que mostraba el rŽgimen de transici—n, que si
bien resultaba en una opci—n atractiva, (deducir inventarios de

C

DECLARACIONES

ÒÒUna justicia
retardada,
contrar’a el
esp’ritu de
la leyes.

Ó

POR CPC. FRANCISCO JAVIER SAUCEDO RANGEL, MIEMBRO DE LA COMISIîN DE INVESTIGACIîN FISCAL.

ÀQUƒ HAY CON LOS AMPAROS
EN CONTRA DEL COSTO
DE VENTAS?



las evidentes violaciones
constitucionales.

Aparte de lo anterior, se dis-
cut’a el momento legal para
interponer el amparo y surg’a
todo un debate, en cuanto si
est‡bamos en presencia de una
norma auto-aplicativa o sea
que la sola entrada en vigor de
la Ley impon’a cargas a los
contribuyentes, lo que moti-
vaba promover el amparo
dentro de los 30 d’as h‡biles
siguientes a su vigencia, o
bien, si se estaba en presencia
de una norma heteroaplicativa,
o sea, que se requer’a en acto
concreto de aplicaci—n, para
que a partir de Žste, considerar

15 d’as h‡biles siguientes para promover el amparo. Debate inicuo,
ya que indudablemente se trata de normas autoaplicativas; sin
embargo,  tan controvertido result— este tema, que la Suprema
Corte, atrajo los juicios a fin de fijar el criterio legal.  Lamen-
tablemente la Corte, de manera dolosa, ha retrasado esta definici—n,
dejando correr los plazos, para emitir su posici—n, seguramente
con el prop—sito de impedir que los contribuyentes, puedan
ampararse, ya que una vez presentada su declaraci—n anual y
determinado el costo de lo vendido, bastar‡ con que el criterio
legal se emita 15 d’as h‡biles posteriores para el objetivo que se
persigue.

Independientemente de lo anterior, al menos en Nuevo Le—n, los
jueces de distrito han estado emitiendo sus resoluciones a los
amparos promovidos, en una especie de festejo por el primer
aniversario en que se promovi— el amparo; as’ las cosas, entre lo
m‡s destacado de lo resuelto, encontramos:

1.- Impugnando el Procedimiento del Costo de lo Vendido en su
Conjunto, por falta de legalidad.

Sobre lo anterior, el juzgador argumentando la imposibilidad de
concretarse los beneficios del amparo al decretarse la incons-
titucionalidad del sistema, ya que de reconocerse como tal, el
quejoso se ver’a impedido de efectuar deducci—n alguna,
provoc‡ndole perjuicio y no beneficio el amparo, determina
sobreseer la demanda de amparo, en este rubro.

En la sentencia, se expresa lo siguiente:

ÒAs’, en el supuesto de que las normas en estudio referente al costo
de lo vendido fueran violatorias de garant’as, esto es, en la hip—tesis
de que se acogieran los conceptos de violaci—n expuestos por la
quejosa, el otorgamiento del amparo tendr’a como efecto la no
aplicaci—n presente y futura de los citados preceptos y por
consecuencia l—gica, que la parte quejosa realizara la determinaci—n
de la base gravable del impuesto sobre la renta y posterior entero
sin poder disminuir de sus ingresos acumulables el monto
correspondiente al costo de lo vendidoÓ. (ƒnfasis A–adido).

2.- El trato inequitativo entre empresas versus personas f’sicas e
inmobiliarias.

Sobre lo anterior, el juzgador precisa:

ÒÉ.para poder cumplir con el principio de equidad, el
legislador no s—lo est‡ facultado, sino que tiene la obligaci—n de
crear categor’as o clasificaciones de contribuyentes, a condici—n
de que Žstas no sean caprichosas o arbitrarias, o creadas para
hostilizar determinadas clases o universalidades de causantes, esto
es, deber‡n sustentarse en bases objetivas que justifiquen el
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tratamiento diferente entre una y otra categor’a; bases que podr‡n
responder a finalidades econ—micas o sociales, razones de pol’tica
fiscal o, incluso, motivos extrafiscalesÓ.

Continœa el juzgador se–alando:

ÒAs’ las cosas, la diferencia en el rŽgimen de deducciones
previsto para las personas morales en el T’tulo II de la Ley del
Impuesto sobre la Renta, respecto al rŽgimen de deducci—n de las
personas f’sicas con actividad empresarial previsto en el T’tulo IV
del referido ordenamiento, es congruente con la garant’a de equidad
tributaria, pues atiende a caracter’sticas y diferencias propias
suficientes para clasificar a los sujetos pasivos del impuesto en
distintas categor’asÓ.

En cuanto, a trato diferenciado a empresas del giro inmobiliario,
se argumenta:

ÒÉ..es posible advertir que el legislador justifica el trato
diferente a que alude el art’culo 225 de la Ley del Impuesto sobre
la Renta, para los contribuyentes dedicados a la construcci—n y
enajenaci—n de desarrollos inmobiliarios en el sentido de optar por
deducir el monto original de la inversi—n de los terrenos en el
ejercicio que los adquieran, por considerar que dicho sector de
contribuyentes es un importante generador de inversi—n y de empleos
en nuestro pa’s, por lo que requiere de est’mulos que fomenten su
actividadÓ.

Y concluye el juzgador:

ÒEn consecuencia, de lo antes examinado se desprende,
que los preceptos en estudio no violan la garant’a de equidad
tributaria, puesto que las diversas hip—tesis que el legislador
estableci— en la ley se formularon atendiendo a un est’mulo fiscal
plenamente justificado, adem‡s de que el mismo es otorgado a
categor’as abstractas de sujetos colocados en situaciones objetivas
que por razones de sus propias actividades, ameritan un tratamiento
fiscal distinto s—lo para la determinaci—n del costo de lo vendido,
respetando de esta forma el principio de equidad tributaria consagrado
en el art’culo 31 fracci—n IV, de la Constituci—n FederalÓ. (ƒnfasis
A–adido).

Sobra decir, que en ambos casos, el juzgador sobresey— el amparo.

3.- Mecanismo de Transici—n.-  En este punto hago la cita textual
del juzgador:

ÒComo se ve, el legislador, consciente de lo complejo que resultar’a
cambiar de un sistema impositivo bajo el rŽgimen de deducci—n de
adquisiciones a un rŽgimen de costo de ventas, previ— que los
inventarios existentes al treinta y uno de diciembre de dos mil cuatro
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pudieran repercutir en el
c‡lculo del impuesto del
ejercicio dos mil cinco y subse-
cuentes, en detrimento de una
instituci—n de orden pœblico
como lo es la Hacienda Pœblica,
al otorgarle impl’citamente al
gobernado un derecho a una
segunda deducci—n de aquellos
insumos y mercanc’as que
fueron previamente deducidos
conforme al anterior rŽgimen
de deducci—n.

En otras palabras, la pro-
hibici—n de deducir las
existencias en inventarios del
dos mil cuatro, obedece a la
intenci—n del legislador de
evitar una doble deducci—n, la
deducci—n a la adquisici—n, ya
realizada conforme al anterior
rŽgimen, y la deducci—n a la
venta por realizar, conforme al
rŽgimen de Òcosto de lo
vendido.

No obstante las opciones
previstas por el legislador para
simplificar el rŽgimen de
transici—n, se incluyeron, como
ha quedado demostrado,
elementos ajenos dentro del
procedimiento de determina-
ci—n del impuesto sobre la
renta, lo que viola la garant’a
de proporcionalidad tributaria
de la cual goza el gobernado
bajo el amparo del art’culo 31,
fracci—n IV, de la Constituci—n.

No obstante lo anterior, negar
la distinci—n que conscien-
temente realiz— el legislador
dentro del proceso que dio
origen a la fracci—n IV del
art’culo Tercero Transitorio,
implicar’a constituirle al
gobernado un derecho que no
se encuentra leg’timamente
tutelado por la Constituci—n,

DECLARACIONES
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el que se traduce en constituir
una ganancia generada por la
reconsideraci—n que el legis-
lador haga de las relaciones
econ—micas y sociales que
pueden ser reguladas para
beneficio de las finanzas
pœblicas.

Los efectos del amparo pues,
se limitan a reconocer el
derecho del gobernado de
contribuir al gasto pœblico en
atenci—n a su real capacidad
contributiva, sin incluir en el
c‡lculo del impuesto elementos
ajenos que condicionen la
aplicaci—n de las deducciones
autorizadas, pero sin generarle
el derecho de efectuar una
doble deducci—n, de ah’, que
se preserve la porci—n norma-
tiva que prohibe la inclusi—n
en la determinaci—n del Òcosto
de lo vendidoÓ de las existen-
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Ò...al
contribuyente
se le otorga el

ÒAmparo y
Protecci—n de

la Justicia
FederalÓ; sin
embargo, los

efectos que se
producen, en

vez de ser
favorables, le
producen un

agravio
mayor.

Ó

cias en el inventario al treinta y uno de diciembre de dos mil cuatro,
prevista en el art’culo Tercero Transitorio, fracci—n IV, de la Ley
del Impuesto Sobre la Renta.Ó

Esto es, que el contribuyente quejoso podr‡ determinar su Òcosto
de lo vendidoÓ y aplicarlo como deducci—n autorizada conforme al
mecanismo previsto en el T’tulo II, de la Ley del Impuesto Sobre
la Renta, sin considerar, en la determinaci—n del mismo, el costo
de las existencias en inventarios al treinta y uno de diciembre de
dos mil cuatro.Ó

Derivado de lo anterior, al contribuyente se le otorga el ÒAmparo
y Protecci—n de la Justicia FederalÓ; sin embargo, los efectos que
se producen, en vez de ser favorables, le producen un agravio mayor.
En efecto, la quejosa, opt— por la transici—n (deducir el saldo del
inventario al 31 de diciembre de 2004 y acumularlo de manera
diferida) y con la sentencia recibida, se le quita este beneficio, lo
que se traduce en un grave perjuicio, ya que no podr‡ deducir el
inventario en 2005 a travŽs del costo de lo vendido, ni tampoco
acumular‡ el mismo en la parte respectiva, con esto se tendr’a que
presentar una declaraci—n complementaria eliminando tanto la
deducci—n como la acumulaci—n del inventario; sin embargo, al ser
Žste œltimo menor, provocar‡ un importante incremento en la utilidad
fiscal y el impuesto respectivo, por lo que el amparo y la protecci—n
no s—lo resulto inœtil, sino da–ino.

Obviamente, ante este tipo de resoluciones, resulta obligado continuar
el litigio, ahora ante los Tribunales Colegiados, para insistir sobre
la inconstitucionalidad del mecanismo de transici—n, en su conjunto
y no s—lo parcial, como lo apreci— el juez de distrito; as’ mismo,
insistir sobre la falta de legalidad del sistema del costo de lo vendido
y del trato inequitativo que hace la ley en los casos ya referidos.
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CUMBRE DE LAS AMƒRICAS
II SEMINARIO INTERAMERICANO DE CONTABILIDAD

l promover actividades como el Seminario Interamericano de Contabilidad ÒCumbre
de las AmŽricasÓ, no s—lo propiciamos la oportunidad de integrarnos con plenitud,
como una pieza clave en la econom’a de nuestros pa’ses, al mismo tiempo asumimos
la responsabilidad institucional de nuestros organismos, de entender las necesidades

de una sociedad cuyo entorno se caracteriza por el avance de las ciencias y los adelantos
tecnol—gicos, donde el aprendizaje y difusi—n de los nuevos conocimientos cobra una
importancia cada d’a mayor.

Esta din‡mica influye en el pensamiento contempor‡neo y transforma las realidades del
mundo. Por tanto, s—lo aquellas personas que tienen la capacidad de actualizarse y de
aprender, lograr‡n adaptarse r‡pida y productivamente a las cambiantes condiciones del
medio e integrarse plenamente, y con Žxito, a la sociedad cada vez m‡s globalizada.

Para elevar la calidad profesional de los contadores pœblicos, necesitamos de este tipo de
plataformas, donde los contadores podamos manifestar nuestras inquietudes profesionales,
compartir experiencias cr’ticas, ense–ar y, al mismo tiempo, aprender de otras pr‡cticas
profesionales y, en el marco de nuestras posibilidades, homologar nuestro lenguaje tŽcnico
y las normas profesionales, que sustentan nuestro trabajo, a lo largo y ancho de nuestro
continente.

Con seguridad, la participaci—n conjunta de los contadores pœblicos de nuestro continente
habr‡ de contribuir a la formaci—n de nuevos paradigmas sociales y econ—micos.

No dudemos en insistir buscar el bienestar de nuestra comunidad y nuestros pueblos, ‡vidos
de superar sus destinos y de construir nuevos mundos en Žsta, nuestra œnica
Tierra, hogar de nuestra gente y cuna de nuestros anhelos y sue–os.

A

ÊCPC. Alberto çlvarez del Campo
Presidente IMCP

CPA. Pierre BarnŽs
ÊPresidente AIC

ÊCPC. Julio CŽsar Cantœ Ruiz
Presidente ICPNL



PROGRAMA

n el marco de este II Seminario Interamericano de Contabilidad ÒCumbre de las
AmŽricasÓ, el Instituto de Contadores Pœblicos de Nuevo Le—n y el Instituto Mexicano
de Contadores Pœblicos se honran en recibir a contadores y organismos profesionales

deÊdiferentes pa’ses.

Los cinco temas de esta segunda edici—n del Seminario, que se llevar‡ a cabo en nuestra
ciudad de Monterrey, son:
1. ƒtica
2. Normas Internacionales de Informaci—n Financiera
3. Gobierno Corporativo
4. Calidad en las Firmas de Contadores Pœblicos
5. Tecnolog’a.

A continuaci—n les ofrecemos el programa detallado:
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5 Septiembre

9:00 Ð 19:00 Registro de Participantes
20:00 C—ctel de bienvenida

6 Septiembre

9:00 El IASB y su enfoque hacia la convergencia de las NIIF y nuevos
proyectos
Jan Engstršm
Miembro del Consejo del IASB

10:30 Receso

11:00 Experiencia en la Uni—n Europea en la adopci—n de las NIIF
Stig Enevoldsen
European Financial Reporting Advisory Group CEFRAG

12:00 Avances del acuerdo de Convergencia entre el FASB y el IASB
Michael Crooch
Miembro del Consejo del FASB

13:00 Experiencia mexicana en la adopci—n de las NIF
Felipe PŽrez Cervantes
Director del CINIF MŽxico
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7 Septiembre
CONFERENCIAS SIMULTçNEAS

9:00 An‡lisis comparativo de las NIIF
vs Normas Mexicanas
Bill Biese
Socio de Deloitte

10:00 Experiencia en la aplicaci—n de las NIIF
en una empresa multinacional
Philippe Gaberell
World Wide Director Financial Reporting
Est‡ndar de NestlŽ Ltd. (Suiza)

11:00 Receso

11:30 La funci—n del Contador Pœblico
en el ComitŽ de Auditor’a
Francisco Alcal‡ de Le—n
Presidente del ComitŽ de Auditor’a
BANORTE, S.A.
Guillermo Vogell
Presidente del Consejo de Administraci—n
Tubos de Acero de MŽxico - Tenaris
Alberto Tiburcio
Socio Director de Ernest & Young (MŽxico)

12:30 Implicaciones de la Ley Sarbanes/Oxley
en los pa’ses de AmŽrica
Wayne Carnall
Socio de PricewaterhouseCoopers LLP
Leandro Castillo
Socio Director de Auditor’a KPMG (Monterrey)

9:00 Responsabilidad Social del Contador
Alberto Nœ–ez Esteva
Presidente de la Confederaci—n Patronal Mexicana
(COPARMEX)

10:00 NIIF para PYMES, La Agenda IASB
Leonardo Rodr’guez
ExPresidente de AIC

11:00 Receso

11:30 La funci—n del Contador Pœblico en el ComitŽ
de Finanzas
Rodr’go Trevi–o Muguerza
Director Corporativo de Finanzas CEMEX
Ernesto Vega Velasco
Presidente del Consejo de Administraci—n
Wal-Mart MŽxico

12:30 Control de calidad para firmas de Contadores
Pœblicos
Raœl Rodr’guez
Presidente de la Comisi—n TŽcnica de Control de Calidad y
Certificaci—n Profesional de AIC
Francisco Javier Son’
Socio Director de PricewaterhouseCoopers (MŽxico)
Tycom Ferriz
Socio Director de Ernest & Young (AmŽrica Latina)

8 Septiembre

9:00 Tecnolog’as aplicables en la profesi—n contable
David Noel Ram’rez Padilla
Rector de la Zona Norte del ITESM

9:45 La ƒtica del Contador Pœblico
Carlos Garc’a SabatŽ
Socio Director de Garc’a SabatŽ y Asociados (MŽxico)

10:30 Transparencia Internacional
Humberto Murrieta
Presidente del Cap’tulo Mexicano deTransparencia Internacional
(BenemŽrito de las AmŽricas por AIC)

11:30 Receso

12:00 Informe ROSC (Reports on the Observance of Standars and Codes) para LatinoamŽrica
Henri Fort’n
Senior Financial Manager and Specialist del Banco Mundial

13:00 Clausura
*PROGRAMA SUJETO A CAMBIOS



QUIƒNES SOMOS

Desde su creaci—n en 1949, la Asociaci—nÊ InteramericanaÊ deÊ Contabilidad, AIC, ha tenido
comoÊobjetivo unirÊ aÊ losÊ contadoresÊ delÊ continenteÊ americano, asumirÊ el compromisoÊÊ
deÊÊ suÊÊ representaci—nÊÊ enÊ elÊ hemisferioÊ yÊ promoverÊ laÊ elevaci—n constante de su calidad
profesional, de sus conocimientos y de sus deberes sociales.

En estos casi sesenta a–os de trabajo institucional, la AIC ha contribuido a fortalecer las
organizaciones profesionales de contadores en los pa’ses americanos que la patrocinan,
participando activamente en desenvolvimiento arm—nico de sus conceptualizaciones y de
su pr‡ctica.

A la fecha ha cumplido con su misi—n de ser laÊ entidad deÊ car‡cterÊ profesional que une
aÊ losÊ contadores delÊ continenteÊ americano, representadosÊ enÊ cada pa’sÊ por organismos
profesionales de libre agremiaci—n.

LaÊ profesi—n contable debe sentirse orgullosa por haber logrado organizarse a nivel
internacional yÊ trabajadoÊ a un nivel deÊ efectividadÊ que es igualado por muy pocas
organizaciones profesionales.

El Instituto Mexicano de Contadores Pœblicos, A.C. (IMCP) es una federaci—n fundada en
1923, que se conforma de 61 colegios de profesionistas agrupando a m‡s de veinte mil
contadores pœblicos asociados en todo el pa’s.

Es un organismo eminentemente social que persigue como prop—sito primordial atender
a las necesidades profesionales y humanas de su membres’a, para as’ elevar su calidad,
preservando los valores que han orientado la pr‡ctica de la carrera de contador pœblico. Es
una instituci—n normativa, puesto que de ella han emanado el c—digo de Žtica profesional,
que establece las reglas de conducta que todo asociado debe cumplir para ser considerado
parte de esta instituci—n.

Durante m‡s de 30 a–os fue el cuerpo normativo en principios de contabilidad generalmente
aceptados, ahora ha delegado esta funci—n en el organismo independiente Consejo Mexicano
para la Investigaci—n y Desarrollo de Normas de Informaci—n Financiera (CINIF).

Desde hace m‡s de 20 a–os estableci— un programa de educaci—n profesional continua, que
ha servido como base para que desde 1998, se haya creado la certificaci—n profesional del
contador pœblico. Es la primera instituci—n en MŽxico que en el a–o 2005, recibi— el certificado
de idoneidad para actuar como entidad certificadora por parte de la Secretar’a de Educaci—n
Pœblica.

Este organismo emite la normatividad relativa al trabajo del auditor independiente, normas
que son utilizadas en diversos pa’ses adem‡s de MŽxico.

ESPECIAL CUMBRE
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En un entorno global el IMCP pertenece al organismo regional AIC (Asociaci—n Interamericana
de Contabilidad) que agrupa a la profesi—n de toda AmŽrica y al organismo mundial IFAC
(International Federation of Accountants).

La m‡xima autoridad del IMCP, reside en la Asamblea General de Socios. Esta se encuentra
formada por todos los contadores asociados a alguno de los colegios federados al Instituto.
El —rgano de gobierno lo constituye la Junta de Gobierno conformada por el ComitŽ Ejecutivo
Nacional y los Presidentes de los 61 colegios federados.

El Instituto de Contadores Pœblicos de Nuevo Le—n, A.C. (ICPNL) es una organizaci—n
profesional constituida desde 1948, con los siguientes fines:

¥ Mantener la uni—n profesional de los Contadores Pœblicos en el Estado de Nuevo Le—n,
agrup‡ndolos mediante afiliaci—n individual que ser‡ simult‡nea a su aceptaci—n por el
Instituto Mexicano de Contadores Pœblicos, Federaci—n de Colegios de Profesionistas.
Ê
¥ As’ mismo, establecer secciones por ‡reas de trabajo para promover la agrupaci—n
y desarrollo profesional de los socios, segœn sus actividades principales.
Ê
¥ Fomentar el prestigio de la profesi—n del Contador Pœblico, difundiendo el alcance de su
funci—n social, y vigilando que la misma se realice con los m‡s altos sentidos de
responsabilidad, competencia profesional y moral; cumpliendo y respetando las disposiciones
legales relacionadas con su actuaci—n.
Ê
¥ Propugnar la unificaci—n de criterios y lograr la aceptaci—n y observancia por parte de sus
asociados, de las normas, principios y procedimientos b‡sicos de ƒtica y actuaci—n profesional
que se establezcan.
Ê
¥ Promover la expedici—n de leyes, reglamentos y reformas relativas al ejercicio profesional.
Ê
¥ Salvaguardar y defender los intereses profesionales de sus asociados y proporcionar a
Žstos, colectiva e individualmente, ayuda profesional, moral y material.
Ê
¥ Representar a travŽs de sus —rganos adecuados, a todos sus asociados ante las autoridades
y dependencias gubernamentales, en los aspectos procedentes.
Ê
¥ Servir de cuerpo consultivo en asuntos relacionados con la profesi—n.
Ê
¥ Arbitrar los conflictos que le sean planteados por su asociados, de acuerdo con las bases
que al respecto establezcan.
Ê
¥ Fomentar el desarrollo y actualizaci—n de la profesi—n del Contador Pœblico en todos los
aspectos que se estimen convenientes, as’ como fomentar las relaciones con otras
organizaciones afines, nacionales y extranjeras, manteniendo el respeto y la consideraci—n
mutuos, como base de la dignificaci—n de la profesi—n.
Ê
¥ Realizar cualquier otra actividad o gesti—n que directa o indirectamente coadyuve,
complemente o contribuya a la consecuci—n de los prop—sitos se–alados.
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ANTECEDENTES
CUMBRE DE LAS AMƒRICAS EN LIMA, PERò.

ace dos a–os se llev— a cabo por primera vez el Seminario Interamericano de
Contabilidad ÒCumbre de las AmŽricasÓ. El escenario fue la ciudad de Lima, en Perœ
y se cont— con participantes de diversas partes del continente.

El evento tuvo un car‡cter acadŽmico y profesional, ya que se realizaron diversas actividades
tŽcnicas y de formaci—n, en las que se tocaron diversos temas de interŽs general para la
profesi—n.

Se alcanzaron diversas resoluciones y recomendaciones, a continuaci—n las transcribimos.

CONCLUSIONES:

1. Que la profesi—n contable enfrente retos y desaf’os ante las realidades de la globalizaci—n.

2. Que tanto en los Estados Unidos como en otras latitudes la profesi—n contable ha sido
impactada por los esc‡ndalos financieros resultando esto en nuevas leyes que han afectado
la autorregulaci—n de la profesi—n.

3. Que organizaciones de car‡cter internacional como el Banco Mundial, ante los cambios
producidos por la globalizaci—n, se esfuerzan por tener una visi—n integral de las necesidades
de la profesi—n contable.

4. Que se hace necesario y urgente la aplicaci—n de un modelo de responsabilidad que
garantice la transparencia en las cuentas pœblicas.

H
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5. Que entre las alternativas posibles para alcanzar un alto grado de calidad entre los
contadores del continente est‡n la implementaci—n de una Certificaci—n Profesional y un
Control de Calidad para aquellos que aspiran a ser Contadores Pœblicos como para las
firmas e individuos que ejercen la profesi—n como Contadores Pœblicos.

6. Que los esc‡ndalos de los œltimos a–os han cuestionado la credibilidad de la Profesi—n
contable y la falta de independencia de algunos contadores.

7. Que las PYMES representan un segmento extremadamente importante en las econom’as
en desarrollo y muy especialmente en la AmŽrica Latina.

8. Que las PYMES por sus caracter’sticas especiales requieren normas contables apropiadas
a sus cualidades y entorno.

9. Que la acreditaci—n universitaria es parte de un esfuerzo mœltiple para mejorar la calidad
del Contador.

RECOMENDACIONES:

1. Que la educaci—n acadŽmica y profesional debe de equipar al contador para hacer frente
a la internacionalizaci—n sin dejar de tener en cuenta los factores culturales y end—genos
a nivel nacional.

2. Que la profesi—n contable en los Estados Unidos y otras latitudes deber‡ de ir en bœsqueda
nuevamente de un sistema de autorregulaci—n que garantice y haga menos probable la
incidencia de esc‡ndalos financieros.

3. Que el Banco Mundial y otras organizaciones internacionales debe de reconocer en sus
decisiones las diferencias culturales, hist—ricas y nacionales.

4. Que la lucha contra la corrupci—n es un esfuerzo continuo en el cual la profesi—n contable
juega un papel central.

5. Que la aplicaci—n de una Certificaci—n Profesional y del Control de Calidad ha de tener
en cuenta el entorno y las caracter’sticas culturales a nivel nacional.

6. Que la real o percibida independencia del auditor es de vital importancia para mantener
la credibilidad del Contador Pœblico.

7. Que se hace necesario la adopci—n de medidas que reduzcan el grado de mortalidad de
las PYMES y faciliten la formalizaci—n del sector informal.

8. Que dada las caracter’sticas de las PYMES, las mismas requieren normas y est‡ndares
de contabilidad que reflejen su tama–o y entorno.

9. Que si bien la acreditaci—n universitaria es deseable, la implementaci—n de la misma ha
de llevarse  a cabo en etapas, teniendo en cuenta los factores culturales, educacionales e
hist—ricos a nivel nacional.



eguramente todos hemos escuchado m‡s de una
vez, que la ciudad de Monterrey sea llamada la
capital industrial del pa’s. Y es que a pesar de

haber surgido en un ambiente que para muchos parecer’a
desfavorable, ha logrado un desarrollo fuerte, que ha
consolidado esta visi—n a nivel nacional, incluso
proyect‡ndola a nivel internacional.

De esto seremos testigos los d’as 5, 6, 7 y 8 de septiembre
pr—ximo, cuando se lleve a cabo el II Seminario
Interamericano de Contabil idad ÒCumbre de las
AmŽricasÓ.

Consultor’a de Negocios tuvo la oportunidad de entrevistar
a V’ctor Manuel Abreu P‡ez, Director Ejecutivo de la
Asociaci—n Interamericana de Contabilidad (AIC), principal
promotora del desarrollo profesionalÊintegralÊde
losÊContadoresÊde las AmŽricas.

Aunque la charla pre-
tend’a centrarse en los
preparat ivos para e l
Seminario, V’ctor Abreu
nos cuenta tambiŽn un
poco de su trabajo, su
familia y su visi—n del
contexto actual de la
profesi—n.

Naci— en Santo Domingo,
Repœblica Dominicana,
donde tambiŽn realiz— sus
estudios de Licenciatura
en Contabilidad y Audi-
tor’a, en la Universidad
Nacional Pedro Henr’quez
Ure–a, al mismo tiempo

HABLANDO DE CAMBIOS
Y CONTADORES...
ENTREVISTA CON EL CP. VICTOR ABREU

S



que realizaba un Profe-
sorado en Letras en la
Universidad Aut—noma de
Santo Domingo.

Con dos maestr’as, una
en Educaci—n Superior y
otra en Administraci—n de
Negocios Ð MBA de la
Universidad de QuŽbec, y
una amplia trayectoria de
t raba jo  de  a lcances
internacionales, V’ctor
Abreu se considera una
persona que se conserva
inquieta, pero que nunca
se imagin— viviendo en
Estados Unidos.

A los 10 a–os de casado,
y con dos hijos, tuvo que
cambiar su residencia de
Santo Domingo a Miami,
debido a que la AIC deci-
di— cambiar sus oficinas
a aquella ciudad. DiecisŽis
a–os despuŽs, sigue ra-
dicando ah’, ahora con dos

hijos m‡s en la familia, por cierto mellizos. ÒTodo mundo
cree que uno siempre esta en la playaÓ, comenta entre
risas.

 ÒTrabajŽ muchos a–os como docente, en el nivel medioÓ,
recuerda el CP. Abreu, ÒcomencŽ a los once, quiz‡ por
el contagio de mi madre, que fue educadora y lleg— a ser
Viceministra de Educaci—n en el pa’sÓ.

Pareciera que el liderazgo lo trae en la sangre; ya que
fue Director Ejecutivo del Instituto de Contadores Pœblicos
en su pa’s un par de veces, y a partir de 1988 est‡
trabajando de tiempo completo para la AIC.

Cada 2 a–os, la Asociaci—n celebra una Conferencia
Interamericana de Contabilidad, que en 2005 se realiz—
en la ciudad de Salvador de Bah’a, en Brasil. En el a–o
que no se realiza conferencia, dispusieron organizar un
evento que pretend’a tener la magnitud del otro, o incluso
mayor: ÒCumbre de las AmŽricasÓ, su nombre se debe a
que todos los presidentes de los organismos patro-
cinadores que son miembros de la AIC, estar’an presentes
llevando a cabo sus reuniones.

El primer evento de este tipo fue en 2004, en Lima, Perœ.
Y una de las conclusiones a las que se lleg— fue que la
profesi—n contable enfrenta retos y desaf’os ante las

ÒLa educaci—n
es un acto en el

cual uno se
realiza

profundamente
si uno tiene

vocaci—n, es la
labor menos

ego’sta que hay,
lo das todo

pr‡cticamente a
cambio de nada,
es una forma de
realizaci—n.

Ó
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realidades de la globalizaci—n. En este contexto, la AIC
elige a MŽxico como sede del II Seminario, Òy dentro de
MexicoÓ, dice Abreu acerca de Monterrey, Òquer’amos
elegir lo que pudiera exhibir m‡s en tŽrminos de
tecnolog’a, capacitaci—n y esp’ritu emprendedorÓ.

En abril de este mismo a–o tuvo la oportunidad de conocer
la ciudad de Monterrey, debido a que particip— en un
Curso de Negociaci—n Efectiva y revela tener una
impresi—n muy favorable de la ciudad.

En esos d’as aprovech— para conocer a los dirigentes del
ICPNL, de los cuales  dice son personas con mucho
empuje. ÒSon un buen ejemplo para uno aprender y
crecerÓ.

TambiŽn en esos d’as trabaj— intensamente en el dise–o
del programa, junto con el Tecnol—gico de Monterrey. Y
hablando ya propiamente del programa de actividades
del II Seminario Interamericano de Contabilidad, indica
que ha sido una gran satisfacci—n desarrollar un programa
tan bien estructurado. Resalta que Òhay una lista
interminable de gente involucrada en este trabajo, muchas
reuniones, muchas horas dedicadas a que esto quede
bienÓ, y entre risas agrega Òme siento muy conforme y
espero decir lo mismo al finalÓ.

Todos los temas cubiertos en el Seminario ofrecer‡n una
visi—n global del contador pœblico, aunque no
necesariamente sean cosas en las que estŽ involucrado.
Por ejemplo, al respecto de Gobierno Corporativo, Abreu
se–ala que se ver‡ quŽ papel juega el contador pœblico
en ese entorno.

Para Abreu, no hay una mejor herramienta para
mantenerse activo y actualizado que part icipar
activamente en este tipo de eventos. ÒSon cosas que a
veces se exponen, pero no siempre tienen la llegada
acertada, y uno generalmente se envuelve en el trabajo,
se envuelve en la rutina, y cuando uno saca la cabeza
parece que el mundo cambioÉ el que venga al seminario,
se va a dar cuenta que ha cambiado y mucho, y en poco
tiempoÓ, afirma.

Hoy, los Individuos de diferentes puntos del planeta pueden
competir, como nunca en la historia, por un conocimiento
global, as’ lo expone Thomas Friedman, en su libro La
Tierra Es Plana, libro que actualmente lee V’ctor Abreu.

Asegura que hoy en d’a no es como antes, que se pensaba
que teniendo un t’tulo profesional, se pod’a esperar un

ÒEl Contador
Pœblico antes era
un tenedor de
librosÉ hac’a
una labor muy
mec‡nica, su
figura se
asociaba con
alguien que no
era capaz de
desplazarse mas
all‡É con el
tiempo y la
complejidad de
los negocios, se
ha convertido en
la mano derecha
del empresario,
pœblico o
privado.

Ó

poco para seguirse prepa-
rando. Sostiene que si no
continœas tu educaci—n, el
t’tulo es inservible.

Y concluye nuestra charla
diciendo Òlos cambios de
hoy en d’a son dram‡-
ticosÉ probablemente ser
profesional hoy es un poco
m‡s dif’cil que ayerÓ.
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odo comenz— en marzo del a–o 2005. Gerardo
Guajardo Cantœ, fung’a como presidente del ICPNL
y Pablo Mendoza era presidente del IMCP. Ambos
ten’an un interŽs especial en que un evento de

esta naturaleza se llevara a cabo en la ciudad de
Monterrey.

Se hicieron las gestiones, el proceso dur— casi medio
a–o, y Òjusto cuando fue el cambio de Consejo y la toma
de protesta del nuevo ConsejoÓ, recuerda Gerardo
Guajardo, se confirm— la noticia: Monterrey ser’a la sede
del II Seminario Interamericano de Contabilidad.

Julio CŽsar Cantœ Ruiz, actual presidente del Consejo
Directivo del ICPNL, afirma que desde el inicio sinti— una
gran responsabilidad por esta tarea y en atenci—n a toda
la labor previa que realiz—, se design— al mismo Gerardo
Guajardo como Coordinador General del Seminario.

DEL PAPEL A LA REALIDAD
LA HISTORIA DETRçS DE LA CUMBRE DE LAS AMƒRICAS

ENTREVISTA CON LOS CPC. JULIO CƒSAR CANTò RUIZ
Y CPC. GERARDO GUAJARDO CANTò

ÒSe confirm—
la noticia:

Monterrey
ser’a la sede

del II Seminario
Interamericano de

Contabilidad.

Ó

T
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La iniciativa de darle a MŽxico este nombramiento, y
espec’ficamente a Monterrey, naci— en la misma AIC, por
el actual presidente Pierre BarnŽs, debido a que MŽxico
est‡ localizado en un lugar geogr‡ficamente privilegiado.

Para Gerardo Guajardo, la ciudad de Monterrey le da mucho
realce a un evento de esta naturaleza, por lo que significa:
es un evento tŽcnico, de vanguardia.

Se cuenta con el apoyo del Tecnol—gico de Monterrey, quienes
han facilitado sus instalaciones para la realizaci—n de este
magno evento en el que se espera la participaci—n de al
menos 23 diferentes pa’ses. De acuerdo con Julio CŽsar
Cantœ, el apoyo se logr— porque la instituci—n busca llevar
a sus egresados y estudiantes eventos que tengan un enfoque
en la educaci—n profesional continua.

ÒNos encontramos con la suerte de que estaban disponibles
los espacios f’sicos, y la gran disposici—n para participar
como anfitrionesÓ refiere Guajardo acerca de la colaboraci—n
del Tec de Monterrey en el Seminario.

Desde octubre del a–o pasado, cuando se dio a conocer
oficialmente en la XXVI Conferencia Interamericana de
Contabilidad, celebrada en Brasil, que Monterrey ser’a la
sede de esta Cumbre, se comenz— a trabajar en la organi-
zaci—n de la misma.

El ComitŽ Organizador, integrado por treinta personas
aproximadamente, ha trabajado con gusto en diferentes
‡reas, donando una parte importante de su tiempo.

ÒEsperamos una asistencia de unos 300 participantes y unos

100 acompa–antesÓ, expre-
sa Julio CŽsar Cantœ,
Òaunque estamos prepara-
dos para m‡sÓ, a–ade.

ÀQuŽ esperan del Semi-
nario? Gerardo Guajardo lo
resume en 3 puntos: Òdado
que es un seminario tŽc-
nico, esperamos que los
conocimientos sean apro-
vechados por todos los
participantes; que todos
los visitantes se lleven
una buena impresi—n, se
sientan bien atendidos; y
que el ICPNL adquiera una
proyecci—n aœn todav’a
mayor de la que ya tieneÓ.

Por su parte Julio CŽsar
Cantœ concluye que...Òun
evento de est‡ magnitud es
una oportunidad œnica para
los Contadores Pœblicos,
de aprender y escuchar a
otros colegas, ver su forma
de trabajo y saber que est‡
sucediendo a nivel mun-
dial, esperamos que esta
experiencia sirva para
mejorar la calidad en
nuestra profesi—nÓ.
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l pasado 24 de febrero de 2006, la Segunda Sala de la
Suprema Corte de Justicia de la Naci—n, resolvi— la
contradicci—n de tesis 207/2005, mediante la cual declar—

que el art’culo 49, œltimo p‡rrafo, del Reglamento del C—digo Fiscal
de la Federaci—n, vigente a partir de la reforma publicada en el
Diario Oficial de la Federaci—n el 21 de mayo de 2002, transgrede
el contenido del art’culo 89, fracci—n I, de la Constituci—n Pol’tica
de los Estados Unidos Mexicanos.

El art’culo 49, œltimo p‡rrafo, del Reglamento del C—digo Fiscal
de la Federaci—n, establece que la presentaci—n extempor‡nea de
los dict‡menes a los estados financieros, generar‡ que no surtan
efecto legal alguno.

Las consideraciones que la Segunda Sala de la Suprema Corte de
Justicia de la Naci—n encontr—, para declarar la inconstitucionalidad
de este art’culo (49, œltimo p‡rrafo, del Reglamento del C—digo
Fiscal de la Federaci—n), estriban en el hecho de que los art’culos

POR CARLOS ALBERTO SAUCEDO LUGO, ABOGADO. DESPACHO OJEDA Y VEGA, S.C. PRçCTICA FISCAL.

IMPOSIBILIDAD DE LA AUTORIDAD
FISCAL DE NO DAR VALOR
LEGAL A LOS DICTçMENES...

DE ESTADOS

FINANCIEROS,

CUANDO FUERON

PRESENTADOS

DE MANERA

EXTEMPORçNEA.

E



32-A, 52, 83, fracci—n X y 84, fracci—n IX, del C—digo Fiscal de la
Federaci—n, no establecen como sanci—n ante la presentaci—n
extempor‡nea de los dict‡menes a los estados financieros, la invalidez
de su contenido.

En este sentido, la Segunda Sala de la Suprema Corte de Justicia,
respetando el principio de reserva de ley, el cual consiste en que
un reglamento que pretende dar eficacia y mejor aplicaci—n a una
Ley, como en este caso es el Reglamento del C—digo Fiscal de la
Federaci—n, no puede ir m‡s all‡ del contenido expreso del propio
C—digo Fiscal de la Federaci—n; pues de ser as’, el Reglamento
tutelar’a conductas que el legislador al momento de crear la Ley,
no previ—, rebasando entonces la jerarqu’a que la Ley tiene como
norma general, por un Reglamento, que es expedido por el Presidente
de la Repœblica, con fundamento en su facultad reglamentaria,
prevista por el art’culo 89, fracci—n I, de la Constituci—n General
de la Repœblica. La cual, como se demuestra con la contradicci—n
de tesis que aqu’ se comenta, se encuentra acotada, a que las
disposiciones de los reglamentos no excedan en su contenido, lo
previsto en la Ley.

De esta manera, el art’culo 49, œltimo p‡rrafo, del Reglamento del
C—digo Fiscal de la Federaci—n, al establecer como sanci—n que un
dictamen de estados financieros presentado de manera extempor‡nea
traer’a como consecuencia que no se le diera efecto legal alguno,
generaba en los particulares una sanci—n novedosa, no considerada
por el C—digo Fiscal de la Federaci—n, catalogando de manera m‡s
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grave la presentaci—n de un
dictamen financiero fuera del
plazo previsto por la Ley; pues
d e  l o s  a r t ’ c u l o s  q u e
reglamentan la f igura y
presentaci—n de los estados
financieros, se desprende la
imposici—n de una multa,
cuando Žstos son presentados
de manera extempor‡nea, pero
nunca restarles valor legal,
como lo pretende el referido
art’culo 49 del Reglamento del
C—digo Fiscal de la Federaci—n.
En este sent ido, s i  las

Ò...pues de los
art’culos que
reglamentan la
figura y
presentaci—n de
los estados
financieros, se
desprende la
imposici—n de
una multa,
cuando Žstos
son presentados
de manera
extempor‡nea,
pero nunca
restarles valor
legal.

Ó
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autoridades fiscales preten-
der’an aplicar la sanci—n que
prevŽ el mencionado art’culo
49, los particulares tienen a su
alcance los medios de defensa
previstos por la Ley, como son,
el juicio contencioso admi-
nistrativo, ante el Tribunal
Federal de Justicia Fiscal y
Administrativa, y en su caso,
juicio de amparo ante los
Tribunales del Poder Judicial
de la Federaci—n, los cuales se
encuentran obligados en
tŽrminos de la Ley de Amparo,
a aplicar la jurisprudencia
emitida por la Suprema Corte
de Justicia de la Naci—n gene-
rando como consecuencia, que
los dict‡menes financieros sean
considerados por la autoridad
fiscal, aunque no hayan sido
presentados en el tŽrmino
previsto para ello.

A l  e fec to  me permi to

transcribir la jurisprudencia, que con motivo de la contradicci—n de
tesis, emiti— la Segunda Sala de la Suprema Corte de Justicia de la
Naci—n:

DICTAMEN DE ESTADOS FINANCIEROS. EL òLTIMO
PçRRAFO DEL ARTêCULO 49 DEL REGLAMENTO DEL
CîDIGO FISCAL DE LA FEDERACIîN, EN CUANTO
PREVƒ QUE SU PRESENTACIîN EXTEMPORçNEA NO
SURTE EFECTOS, ESTABLECE UNA SANCIîN QUE VIOLA
EL ARTêCULO 89, FRACCIîN I, DE LA CONSTITUCIîN
FEDERAL, PORQUE EXCEDE A LA SANCIîN QUE PARA
TAL SUPUESTO FIJA EL ARTêCULO 84, FRACCIîN IX,
DEL CîDIGO MENCIONADO. El art’culo 49, œltimo
p‡rrafo, del Reglamento del C—digo Fiscal Federal, a
partir de la reforma publicada en el Diario Oficial de la
Federaci—n el 21 de mayo de 2002, dispone que la
presentaci—n extempor‡nea del dictamen de estados
financieros no surte efecto legal alguno. Ahora bien, de
los art’culos 32-A, 52, 83, fracci—n X y 84, fracci—n IX,
del C—digo Fiscal de la Federaci—n, se concluye que el
precepto reglamentario referido viola el art’culo 89,
fracci—n I, de la Constituci—n Pol’tica de los Estados
Unidos Mexicanos, al establecer una sanci—n nueva y
mayor a la prevista en el C—digo que reglamenta,
catalogando como m‡s grave la infracci—n de la
presentaci—n extempor‡nea de dict‡menes de estados
financieros, ya que sancionar tal conducta con el no
surtimiento de efectos legales, excede a la sanci—n que
para tal infracci—n prevŽ el indicado art’culo 84, fracci—n
IX, consistente en una multa.

Contradicci—n de tesis 207/2005-SS. Entre las sustentadas por los
Tribunales Colegiados Primero y DŽcimo Primero, ambos en Materia
Administrativa del Primer Circuito. 24 de febrero de 2006. Cinco
votos. Ponente: Juan D’az Romero. Secretaria: Silvia Elizabeth
Morales Quezada. Tesis de jurisprudencia 52/2006. Aprobada por
la Segunda Sala de este Alto Tribunal, en sesi—n privada del siete
de abril de dos mil seis.

Visible en Semanario Judicial de la Federaci—n y su Gaceta Tomo:
XXIII, Abril de 2006 Tesis: 2a./J. 52/2006 P‡gina: 202 Materia:
Constitucional, Administrativa Jurisprudencia.

Es importante se–alar, que la jurisprudencia que se comenta, no
libera a los particulares de la multa, que en todo caso prevŽ la
fracci—n IX, del art’culo 84 del C—digo Fiscal de la Federaci—n.

ÒEl art’culo
49, œltimo
p‡rrafo,..

dispone que la
presentaci—n

extempor‡nea
del dictamen

de estados
financieros no

surte efecto
legal alguno.

Ó
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ctualmente en nuestro pa’s, existe un ambiente altamente
competitivo en el mundo de los negocios debido a la
globalizaci—n. Por esta raz—n se necesita de inteligencia

y creatividad de los inversionistas para proteger, y al mismo tiempo,
hacer crecer su patrimonio.

La Escisi—n es una figura que proporciona beneficios significativos,
tanto para el inversionista, como para la empresa misma. Por
ejemplo, para los socios representa un beneficio, en primer lugar,
dado que se muestra como una posibilidad de diversificaci—n, tanto
del patrimonio como del riesgo de su inversi—n; tambiŽn pueden
utilizarlo como mŽtodo de reparto de herencia o de divisi—n de
empresas familiares.

En segundo lugar, trae ventajas significativas a la empresa, tales
como el aprovechamiento de los beneficios de pol’ticas fiscales
existentes, que te permiten realizar la Escisi—n sin enajenaci—n,
transmitir las pŽrdidas para que la escindida las pueda amortizar,

Presentada por
alumnos de la
Universidad de
Monterrey de la
carrera de Contador
Pœblico y Auditor.

Realizados por:
Elsa Yazm’n Lav’n Salazar
(Alumno Distinguido 2006
ICPNL y CUM Laude UdeM),
M—nica de la Garza Lozano,
Ana Lorena Rodr’guez
Salazar, Alma Delia
Granados L—pez y Manuel
Cantœ Guerra.
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o bien, transmitir la CUCA.
TambiŽn se puede utilizar para
descentralizar la empresa o
para ganar mayor participaci—n
de mercado. Se puede realizar
por razones de negocio, para
aumentar la rentabilidad o
incrementar el precio de la
acci—n, para hacer m‡s efi-
cientes las operaciones o para
proteger el patrimonio, se
utiliza tambiŽn como primer
paso para vender o fusionar a
la empresa escindida poste-
riormente.

Sin embargo, este tipo de
reestructuraci—n empresarial
no se ha explotado totalmente
en MŽxico. En parte porque
ha sido legislada en tiempos
relativamente recientes, pero
mayormente debido a la
ausencia de un documento que
proporcione informaci—n
espec’fica acerca de los
motivos, beneficios, costos,

desventajas, as’ como la  modalidad de Escisi—n que las empresas
mexicanas, siendo m‡s exactos las de Nuevo Le—n, han utilizado
con mayor frecuencia en los œltimos a–os. De esta manera, este
proyecto busca ser un medio de difusi—n de los aspectos anteriormente
mencionados, satisfaciendo as’ una necesidad real de nuestra
sociedad.

El proyecto consiste en estudiar ocho empresas nuevoleonesas,
cuatro pœblicas y cuatro privadas; analizar el proceso de Escisi—n
de cada una, en base al impacto de los efectos al escindir dentro de
las ‡reas mercantil, fiscal y contable; determinar los motivos por
los cuales se realiz—, as’ como los beneficios espec’ficos obtenidos.
Adem‡s de identificar la modalidad de Escisi—n m‡s utilizada.

De esta forma, el alcance del proyecto es estudiar las escisiones
realizadas entre los a–os 2004 y 2005 de cuatro empresas pœblicas
y de cuatro empresas privadas (los nombres de las mismas se
omitieron para respetar la confidencialidad de la informaci—n
proporcionada), adem‡s del estudio de los efectos mercantiles,
fiscales y contables.

INVESTIGACIîN.

Antes de presentar los resultados de la investigaci—n, comenzaremos
explicando los tipos de Escisi—n regulados en nuestro pa’s. El
art’culo 228 Bis de la Ley General de Sociedades Mercantiles, s—lo
contempla la existencia de dos modalidades o tipos de Escisi—n; la
Escisi—n Total, que ocurre cuando la empresa escindente desaparece
y transmite la totalidad o parte de sus activos, pasivos y capital a
dos o m‡s empresas escindidas, y la Escisi—n Parcial, que sucede
cuando la empresa escindente subsiste, y transmite parte de su
activo, pasivo y capital a una o m‡s empresas escindidas. La
definici—n del concepto y los tipos de Escisi—n, tambiŽn son regulados
por el C—digo Fiscal de la Federaci—n en el art’culo 15-A.

Es necesario mencionar que la mayor’a de las empresas estudiadas
son del giro industrial y de tama–o grande. Un aspecto interesante
es que todas las empresas son familiares; sin embargo, para ninguna
de ellas la motivaci—n consisti— en utilizar la Escisi—n como un
mŽtodo de divisi—n de empresas familiares.

Los motivos que tuvieron para escindirse fueron distintos entre los
dos tipos de empresas. La motivaci—n principal de las empresas
pœblicas, consisti— en mejorar su situaci—n econ—mica, siendo as’
la estrategia utilizada de Negocios-Contable, a comparaci—n con la
motivaci—n de las privadas, que para la mayor’a fue fiscal, y por lo
tanto la estrategia que utilizaron fue Fiscal.

Como se expuso anteriormente, uno de los objetivos espec’ficos
del proyecto consisti— en determinar el tipo de Escisi—n m‡s utilizada;
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con nuestro estudio se determin— que todas realizaron Escisi—n
Parcial. Con esto, en primer lugar se concluye que no la realizaron
con la finalidad de extinguir a la escindente para evadir cierto
problema al desaparecer, como pudiera suceder al realizar una
Escisi—n Total; sino para transmitir cierto patrimonio, ya sea para
venderlo, protegerlo o para obtener otros beneficios.

A lo largo de la investigaci—n, descubrimos que hay dos tipos de
surtimientos de efectos, no s—lo los legales, sino tambiŽn los fiscales.
Lo trascendente de los œltimos, es que la fecha de surtimiento la
determina la propia empresa, y mientras m‡s cercana al momento
del acuerdo de Escisi—n, mayores ventajas traer‡n para la empresa,
sobretodo si la motivaci—n es fiscal. En la mayor’a de las empresas
seleccionadas, coincidi— la fecha de surtimiento de ambos efectos,
pero en cuanto al momento de surtimiento de efectos legales, en
ninguna se respet— el lapso m’nimo de 45 d’as que marca la LGSM,
pues en algunas surti— el mismo d’a del acuerdo, en otras hasta que
se constituy— la escindida, y en algunas otras tiempo despuŽs.

Por otra parte, el 38% del total consider— ciertos riesgos a la hora
de llevar a cabo el proceso, tales como: perder participaci—n de
mercado, que el precio de  la acci—n disminuyera, o errores humanos,
mismos que no llegaron a suceder. Llama la atenci—n que las
complicaciones y temores de realizar el proceso fueron m’nimos.

En cuanto a la comparaci—n de los efectos mercantiles, lo m‡s
trascendente es que el canje de t’tulos fue de 1 x 1 acci—n en la
mayor’a de las empresas, s—lo una utiliz— CPOÕs. Adem‡s en ninguna
de las empresas hubo socios disidentes, ni oposici—n de acreedores,
ya que todos estuvieron de acuerdo en realizar tal operaci—n.

Respecto a la comparaci—n de los efectos fiscales, observamos que
el ejecutar la Escisi—n fue tan relevante, que siete de las ocho
empresas investigadas la realiz— en fechas intermedias, as’
observamos que para ellas no fue un impedimento el ocasionar un
ejercicio irregular, si a la par iban a obtener mayores beneficios.

Fueron tres (una pœblica y dos privadas) las empresas en las que
la Escisi—n implic— enajenaci—n para efectos fiscales; sin embargo,
investigamos que Žstas no pagaron ISR. Ya sea por contar con
situaciones fiscales benŽficas al respecto, o por utilizar la misma
LISR para protegerse y no causar tal impuesto. Respecto al IVA,
la empresa pœblica que enajen— y que recibi— un ingreso a cambio,
si caus— este impuesto; las dos empresas privadas que implicaron
enajenaci—n, no lo causaron, y por lo tanto no hubo pago por dicho
impuesto, esto debido a que se ampararon con la propia ley. En
cuanto al IMPAC, Žste fue transmitido en proporci—n a los activos
cedidos.

En cuanto a las declaraciones y pagos provisionales, encontramos
que tanto la escindida como la escindente, deben de realizarlos por

las operaciones comerciales
que efectœen. En el caso de que
la escindida no opere, estos
dos aspectos deben ser
presentados œnicamente por la
escindente. Por otra parte, en
todas las empresas inves-
tigadas, la escindente fue la
que acredit— y aprovech— las
devoluciones cuando as’ se dio,
tanto de IVA, ISR e IMPAC.

Particularmente respecto a la
transmisi—n de pŽrdidas, por
ser una de las motivaciones en
materia fiscal m‡s recurrente,
observamos que ex is te
diferencia entre empresas
pœblicas y privadas; ya que las
primeras no las transmitieron,
porque ya hab’an s ido
utilizadas o por carecer de
ellas, en cambio las segundas
en su mayor’a las traspasaron
a la escindida.

CONCLUSIîN.

Segœn los resultados de esta
investigaci—n, como conclu-
si—n en materia fiscal podemos
decir que la Escisi—n es una
herramienta o estrategia fiscal
œtil en cuanto al ISR, pues
este impuesto no se caus— al
realizar una Escisi—n que
implic— enajenaci—n, ni en la
que no.

En cuanto a la comparaci—n de
los efectos contables, lo m‡s
trascendente fue conocer las
partidas m‡s transmitidas y el
porcentaje en que las cedieron.
En nuestra muestra, respecto
al activo, la cuenta m‡s
transmitida fue los activos
fijos; respecto al pasivo, en
ninguno de los casos coincidi—
cierta cuenta. No obstante, s’
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notamos que es la partida que
menos se transmite, a diferencia
del capital, en el que las cuentas
m‡s transmitidas, a parte del
capital social, son las pŽrdidas,
insuficiencia en el capital
contable y la CUCA. Adem‡s,
un aspecto que s—lo estudiamos
en las empresas pœblicas, fue el
seguimiento del precio de la
acci—n, para observar si la
Escisi—n repercuti— positiva o
negativamente en Žl, y como
resultado, en todas las empresas
el  precio de la acci—n
increment—.

Uno de los aspectos funda-
mentales que pretend’amos
conocer con la investigaci—n era
saber si las empresas hab’an
logrado los objetivos buscados
con la Escisi—n, para nuestra
sorpresa todas los lograron al
100%.

La determinaci—n de los
beneficios obtenidos al realizar
una Escisi—n represent— uno de
los objetivos espec’ficos del
proyecto. Fue interesante
descubrir que hubo diferencia
entre empresas pœblicas y
privadas respecto a este punto.
Ya que para las primeras, los

beneficios consistieron en ser empresas m‡s eficientes, m‡s rentables
y mejor organizadas, con lo que podemos concluir que los beneficios
fueron de negocio. En comparaci—n con los obtenidos por las
segundas, que consistieron en aprovechar la pol’tica fiscal, para
que la escindida amortizara las pŽrdidas, poder transmitirle la CUCA
o los impuestos diferidos, y proteger el patrimonio, con lo que se
concluye que los beneficios fueron fiscales.

Por otra parte, pudimos conocer que el proceso de Escisi—n no trae
desventajas en la empresa que la realiza, segœn lo observado en la
mayor’a de las empresas seleccionadas.

Por œltimo, para determinar si realizar una Escisi—n ocasiona costos,
decidimos estudiar tres aspectos, el primero fue el tiempo invertido
en el proceso, el segundo los costos monetarios incurridos, y el
tercero si el proceso implic— indemnizaci—n de trabajadores. Los
resultados demostraron que el tiempo invertido, es lo que las
empresas mayormente consideran como un costo del proceso, ya
que lo normal es que dure menos de tres meses, pero la mayor’a
sobrepas— dicho lapso.

Al realizar la investigaci—n, nos dimos cuenta de que es un tema
poco difundido, que no se expone continuamente ante la comunidad
empresarial, o incluso educativa, a pesar de ser una estrategia o
herramienta de negocio que puede traer beneficios significativos,
como los que se mencionaron anteriormente.

Nos permitimos sugerir la siguiente recomendaci—n: incrementar
las publicaciones acerca del tema, ya sea mediante investigaciones,
libros, aclaraciones en art’culos o conferencias impartidas en
Universidades o empresas, por parte de expertos en el tema, donde
expliquen y al mismo tiempo compartan sus reflexiones y
experiencias acerca del tema, para conocer c—mo hicieron la Escisi—n,
las motivaciones que los llevaron a utilizar tal estrategia, as’ como
los beneficios obtenidos con ella.






